Zavr$ni deo ispita

Studenti koji su poloiili kolokvijum iz predmeta Poslovno pregovaranje za zavrSni deo ispita trebaju
savladati sledec¢e teme iz zvani¢nog udzbenika:

POGLAVLUIE IV

1. STICANJE | UPOTREBAMOCI U PREGOVARANJU (str. 118-132)
1.1. Staje mo¢i zasto je ona vaina?
1.2. Vrste modi u pregovorima
1.3. Izvori pregovaracke moci
1.4. Postizanje dogovora sa stranama koje imaju ve¢u mo¢

POGLAVLUIEV

1. PREGOVARACKI TRIKOVI (str. 160-165)
1.1. Uokviravanje
1.2. Cenkanje
1.3. Povladenje
1.4. Prljavi trikovi

4. PREGOVARACI PRIPADNICI RAZLICITIH KULTURA (str. 181-192)

4.1. Kulturai kulturne vrednosti
4.2, Uticaj kulture na odabrane pregovaracke strategije i taktike
4.3, Uticaj kulture na ishod pregovora

POGLAVLUE VI

3. VISESTRAN| PREGOVORI (str. 215-223)
3.1. Pregovaranje izmedu viSe strana
3.2. Upravljanje visestranim pregovorima
3.3. Timski pregovori

Napominjem da ¢e na ispitu biti jedno pitanje koje je naslov gore navedenih podtacki kao i studija
sluéaja za koju éete dati kreativno reSenje.
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